
Sistema de gestión de ventas



Hemos desarrollado para usted el mejor software para su negocio 
o empresa. A continuación, le presentamos las características 
principales de nuestro sistema TODO EN UNO:

Acceso en
todo momento

Decisiones más
inteligentes

Seguridad de 
datos

Ahorro de
tiempo

Facil, rápido y seguro!



Se cobra de manera flexible

El sistema de cobro es mensual y se basa en el 
número de usuarios. Ofrecemos una modalidad 
de pago flexible, lo que significa que solo paga 
por los usuarios que usen el software en el mes 
en curso. Esto es beneficioso para usted, ya que 
no requiere ningún compromiso anual; puede 
cancelar el servicio en cualquier momento si 
decide no continuar utilizándolo.

Actualizaciones constantes

Nuevas funcionalidades cada mes sin ningún 
costo adicional. Incluso puede sugerir nuevas 
funcionalidades, las que serán consideradas a 
desarrollarse. 

En la nube

Acceda a su sistema desde cualquier lugar y 
desde cualquier dispositivo, sin instalar nada. 
No requiere la compra de un Servidor ni termi-
nales especiales y costosas.

Creado para empresas de Bolivia

El software ha sido desarrollado en cumplimien-
to con las leyes bolivianas, incluyendo la factu-
ración electrónica en línea, y está completa-
mente autorizado por Impuestos Nacionales

Seguro

Backups periódicos, la más alta tecnología 
cloud y los estándares mundiales de seguridad 
le brindan la tranquilidad necesaria. La solución 
está alojada en Amazon Web Server. 

Fácil manejo

Al ser una solución basada en web es intuitiva y 
fácil de utilizar, pero a la vez cuenta con sofisti-
cadas funciones.

Soporte Técnico & Consultoría

Dispone de un experto para ayudarle por teléfo-
no a resolver sus dudas y brindarle consultoría, 
sin ningún costo adicional.

Actualizaciones frecuentes y mejoras 
continuas

Estamos comprometidos con la innovación 
constante, por lo que periódicamente lanzamos 
nuevas funcionalidades que se despliegan 
automáticamente para todos nuestros clientes, 
sin costo adicional.

Escalable

Si su empresa crece, su software también, sin 
tener que cambiar de sistema, servidor u otra 
costosa inversión.

Módulos

- Activo Fijo
- Compra
- Contabilidad
- CRM
- Facturación
- Gestión de Contenido
- Inventarios
- Producción
- Proyectos
- Recursos Humanos
- Seguridad
- Ventas

Características



Generalidades del sistema

Pantalla de Inicio, con menú lateral

Sistema de alertas, cargadas según el rol en el sistema, muestran las 
tareas pendientes por realizar; permitiendo fácilmente hacer aproba-
ciones y gestionar.

Módulo de ventas

Pantalla de administración

En el que se permite: agregar, modificar y eliminar clientes. Así mismo, 
se cuenta con opciones para filtrar y buscar. Se pueden crear contratos 
por cliente y tener un Kardex de cuentas por cobrar por cada uno de 
ellos. 



Pantalla de ingreso de ventas presenciales.

Factura generada

Usando los formularios de dosificación 
por los Impuestos Internos.

También es posible generar facturas 
para impresoras termoeléctricas (tipo 
supermercados).



Módulo de inventario

Ingreso de movimientos de inventario

Puede ser de 3 tipos: ingresos, egresos y traspaso de productos. El sis-
tema permite la creación de todas las bodegas que requiera. El saldo 
de productos en cada bodega es actualizado de manera automática 
en cada venta; lo que le permite saber en todo momento el saldo real 
de sus productos. Así mismo el costo de los productos es calculado 
mediante el promedio ponderado, para tener un costeo actualizado en 
todo momento. 

Al crear un producto, es posible indicar la cantidad máxima y mínima 
deseada por bodega. Con esta información, se pueden generar repor-
tes que ayuden a evitar el exceso de inventario y la escasez de produc-
tos. Un reporte semanal le indicará qué y cuánto debe comprar. 



Al crear un producto, es posible ingresar su número de lote. Esta función 
es ideal para llevar un mejor control sobre las fechas de vencimiento de 
los productos, ideal para farmacias y supermercados. 

También podrá consultar el reporte de su inventario, para conocer la 
cantidad de stock disponible de cada producto.



Módulo de facturación

Abra y cierre turno de las cajas disponibles para realizar sus ventas. 
Cada cajero podrá realizar ventas y cobros durante todo el día, y al fina-
lizar la jornada presentará un arqueo al administrador del estableci-
miento. 

Realice el arqueo de turno al finalizar sus ventas del día, registrando 
todos los métodos de pago por los cuales ingresó dinero a la caja.

Obtenga reportes de los arqueos de caja y visualícelos en sus diferen-
tes estados, ya sean pendientes o aprobados. Sepa cuánto faltante y 
sobrante de dinero hubo en cada día y una sumatoria acumulada por 
cajero. 



Módulo de compra

Realice el arqueo de turno al finalizar sus ventas del día, registrando 
todos los métodos de pago por los cuales ingresó dinero a la caja.

En Facturas de Compras podrá visualizar todas las compras realizadas 
a través del sistema.



En la pantalla de Proveedores podrás ver todos los proveedores de pro-
ductos y servicios registrados en el sistema. También tendrás la opción 
de agregar nuevos proveedores y organizarlos por grupos. Así como ver 
un Kardex de lo adeudado a cada proveedor. 

Factura generada utilizando los formularios de compras.



Módulo de contabilidad

Listado de asientos contables, en la parte superior, se muestra un resu-
men de los saldos de las ocho cuentas contables más importantes 
para su empresa o negocio.

Ingreso de un asiento contable (transacción del módulo de contabili-
dad).



En el módulo de contabilidad, podrá acceder a los reportes de cuentas 
por cobrar de los clientes y a los reportes de cuentas por pagar a los pro-
veedores. Además, podrá cargar contratos con montos variables o fijos, 
con opciones de pago mensual, quincenal o anual. El sistema gestiona el 
control de las cuentas por pagar y cobrar, incluyendo recordatorios auto-
máticos para realizar los pagos a tiempo.

Cuentas por cobrar

Cuentas por pagar



Módulo de CRM

Mantenga una lista de contactos interesados en sus productos o servi-
cios y realice un seguimiento detallado a través de correo electrónico, 
teléfono, WhatsApp y reuniones. Además, el sistema registra el histo-
rial de cada interacción realizada. Integre su CRM con Facebook y ob-
tenga clientes potenciales en su CRM. 

En la opción de vista de embudo, cada cliente se clasifica por etapas 
para un mejor seguimiento, lo que facilita ver en qué estado del 
embudo de ventas se encuentra cada cliente; esto ayuda a poder 
cerrar más ventas.



El sistema permite realizar órdenes de producción. Al producir un pro-
ducto, la cantidad se actualizará automáticamente en su inventario, des-
contando al mismo tiempo el stock de materia prima utilizada para crear 
el producto final.

Nueva orden de 
producción

Integre su sitio web, para recibir contactos (leads) de clientes interesa-
dos en sus productos y servicios.

Módulo de producción



Puede obtener reportes de producción realizados desde una fecha 
específica, junto con el nombre de la persona responsable y el estado 
actual de cada producción.



Para el ingreso al sistema, 
cada empleado cuenta con 
un usuario y contraseña.

Módulo de seguridad

Cada usuario pertenece a un ROL, este puede ser configurado con las 
opciones a las que tiene acceso, las funcionalidades pertinentes y las 
notificaciones acorde al rol.

Para cada usuario, según su rol, el sistema mostrará únicamente las 
opciones de menú para las que tiene acceso.
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